LEAN CANVAS

Problema Solucién

Creacién de nuevas recetas
con sazon casero.

Sabores muy
condimentados.

Control de calidad en los
productos antes de ser
armados.

Productos con mucha sal.

Escasez de carne en el
producto.

Crear una empanada dg
carne que garanticg
satisfaccion dg

Escasez de productos.

Demora en las entregas de
productos. Dar la opc
potencial d

producto.
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Propuesta Unica de Valor Ventaja competitiva

Ofrecer  productos  con | Conocimiento del mercado
recetas de sabor casero.
Conocimiento de la

Ofrecer variedad de sabores. | problemética existente.

alternativas de

Nuestra receta es familiar y
se adapta a los
gauerimientos para

idad del producto.
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App treinta.

Segmentos de clientes

Eventos Sociales.
Centros Educativos.
Cafeterias.
Panaderias.
Restaurantes.
Fabricas.
Supermercados.
Tiendas.
Emprendedores.
Magquilas.

Estructura de Costos

Salarios

Servicios publicos

Materia prima

Embalaje y empaques

Mano de obra, segun necesidad de produccién

Flujo de ingresos

Venta de empanadas

Venta de productos congelados
Venta de salsas de la casa
Venta de productos Postoboén
Venta de productos Coca-Cola
Venta de productos Aje Group




